WISTO-SERIE. M&N Picco GmbH, Horbranz

Geheimwaffe gegen
verstopfte Kindernasen

Erfolgsgeschichte Picco Pocket: Nasensauger von Eltern fuir Eltern.

HORBRANZ Manchmal entstehen
die besten Ideen aus den alltig-
lichen Herausforderungen des
Lebens. Das Ehepaar Corinna und
Thomas Seeberger bewies, dass
aus solchen Situationen innova-
tive Losungen entwickelt werden
konnen. Die beiden haben es ge-
schaftt, eine einfache und zugleich
effektive Losung fiir ein weit ver-
breitetes Problem zu finden: ver-
stopfte Nasen bei Kleinkindern.
Die 2022 gegriindete M&N Picco
GmbH begeistert mit ihrem Na-
sensauger ,, Picco Pocket“ Eltern in
ganz Osterreich.

Die Ursprungsidee fiir das Projekt
entsprang aus ihren eigenen Erfah-
rungen als Eltern. Die dauerhaft
verstopfte Nase ihrer beiden Kinder
bedeutete eine Belastung. ,Kleine
Kinder konnen noch nicht rich-
tig schnauzen und haben schnell
eine offene Nase“, meint Corinna
Seeberger. Da die auf dem Markt
erhiltlichen Produkte nicht ihre Er-
wartungen erfiillten, beschlossen
sie, selbst aktiv zu werden.

Die ersten Schritte zur Entwick-
lung begannen 2019 auf einem
Blatt Papier und anschliefiend mit
zahlreichen Prototypen. Eine we-
sentliche Unterstiitzung war u. a.
die Aufnahme in das v-start Inku-
bationsprogramm, welches eine
Kofinanzierung sowie Coaching
beinhaltete. ,,Ein Schliisselpunkt
waren zudem die Patentscheck-
forderung und schlieSlich die Er-
teilung des Patents in Osterreich®,
freut sich Thomas Seeberger. Uber
v-start wurde eine Kooperation mit
der FH Vorarlberg und der Zugang
zu prizisen 3D-Druckern ermog-
licht, die ihre Prototypen in ein seri-
ennahes Produkt tberfiihrten. Mit
erstem positivem Feedback aus ih-
rem Umfeld wagten sie den Schritt
7Zu ,,2 Minuten 2 Millionen“. ,,Die
Vorbereitungen flir unseren Auf-
tritt waren intensiv und stellten uns
vor viele Herausforderungen®, sagt
Corinna Seeberger. Einen strategi-
schen Partner oder ein Investment
konnten die Jungunternehmenden
nicht gewinnen, jedoch wurden ih-
nen wichtige Tipps fiir den weiteren
Werdegang mitgegeben.

Nach dem Auftritt verbesserten
sie den Nasensauger und fithrten
einen umfangreicheren Feldtest
Anfang 2022 durch. ,Wir erhielten
zu 95 Prozent positives Feedback,
erzahlt Thomas Seeberger begeis-

Der Picco Pocket ist schon vielerorts erhiltlich. Im Bild: Corinna und Thomas See-

berger mit Mag. pharm. Fanni Lerch von der Leiblachtal Apotheke in Horbranz.

tert. Zielsetzung war, das verbes-
serte und angepasste Produkt bis
Herbst 2022 auf den Markt zu brin-
gen, ,sodass die kommende Rotz-
nasensaison nicht verpasst wird".
Innerhalb eines halben Jahres
kiilmmerten sich die Griinder unter
anderem um die Gestaltung der
Verpackung und den Aufbau des ei-
genen Onlineshops.

Kinderleicht und elternfreundlich

Picco Pocket iiberzeugt mit Nut-
zerfreundlichkeit und einfacher
Bedienung. Er ist gerduschlos und
kann einfach gereinigt werden.
Zudem ist er kompakt und funktio-
niert ohne Hilfsmittel wie beispiels-
weise Batterien. Die Sicherheit der
Kinder steht an erster Stelle. ,,Bei
konventionellen Nasensaugern
neigen Eltern dazu, die Diise zu
weit in die Nase der Kinder einzu-
fiihren und so die Schleimhiute zu
reizen", erkldrt Corinna Seeberger.
Deshalb haben sie beim Design
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der Diise darauf geachtet, dass kei-
ne Verletzungsgefahr besteht. Um
das sicherzustellen, wurde u. a. die
HNO-Abteilung des AKH Wien zu
Rate gezogen. Kinder ab etwa 2,5
Jahren konnen ihn zum Teil sogar
selbst verwenden.

Die Entwicklung des Produkts
erfolgte mafdgeblich wegen der ei-
genen Kinder. Da Corinna gelernte
Grafikerin ist und Thomas einen
technischen Hintergrund hat, fiel es
ihnen leicht, ein Produkt zu gestal-
ten, das nicht nur funktional, son-
dern auch asthetisch ansprechend
ist und sich in den Alltag von Fami-
lien integrieren lasst.

Dichtes Vertriebsnetz

Fiir das Produkt hat wurden bereits
wichtige B2B-Partner gefunden, da-
runter Apotheken und Kleinkind-
fachgeschafte. Seit Marz 2023 ist der
Picco Pocket im BIPA-Onlineshop
und seit Kurzem in BIPA-Filialen in
ganz Osterreich erhiltlich.

Das Griinderehepaar hat auch
soziale Verantwortung {iibernom-
men und spendet einen Teil der
Einnahmen an die Kinderkrebs-
hilfe in Vorarlberg und Tirol. Fiir
die Zukunft ist die Etablierung des
Nasensaugers auch auf dem deut-
schen Markt geplant. Die Seeber-
gers haben mit Entschlossenheit
ihre Vision, Eltern zu unterstiitzen,
verwirklicht. ,,Unser Picco Pocket
soll zur Geheimwafte der Mamas
und Papas werden”, so der Wunsch
des Ehepaars.
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